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DEVELOPPER LE MULTI-EQUIPEMENT
PUBLIC CONCERNE & PREREQUIS

Distributeur d'assurances dirigeant ou salarié - aucun
prérequis

: OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

s Appréhender les intéréts de la vente additionnelle et
ses méthodes pour fidéliser son client et développer
- son portefeuille

PROGRAMME
e Les typologies de contrats d’assurance et de clients
e Les intéréts du multi-équipement
e Les étapes de I'approche globale
e Lareformulation des besoins et le traitement des
objections
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